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Ruokaviennin
kasvualusta

Viennin kasvua vauhdittamassa
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Elintarvikevienti ja ennen kaikkea kasvu
verrokkimaissa selkeasti Suomea kovempaa

Verrokkimaiden vertailu Verrokkimaiden vertailu

Viennin arvon
Viennin arvon
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Yritysvetoinen ruoka-viennin

kasvualusta Viennin Suomen elintarvikevienti
tekijat 4 Ml’d

Viennin tuki

Julkiset palvelut Etujarjestot
ETL . .
@ === A Asiakkaat Markkinat

e Yvrintajat SLC
i&/};l RUOKAVIRASTO

ot @ Finoh Fond A

e BUSINESS

FINLAND Viennin edistamiseen
- liittyvat
FINLAND palveluntarjoajat

Ruokatieto

Johtaa ruokaviennin strategiaa. Food Export Sales
V- . Yhdistaa yritysten tarpeet. Services (FESS)
iennin Edustaa yritysten nakemysta Kehittaa viennin
valtion resurssien ohjauksessa. operatiivista rakennetta H
kasvualUSta Ruokaviennin maakuva Mahdollistaa yritysten QUOkGTIeTO
Toimii EU-hankehakijana. kaupallisen
Priorisoi kohdemarkkinat. onnistumisen yhdessa @ e

KAUPPAKAMARI

Muut toimijat/klusterit,
kuten NordicOats,
Paijat-Hameen
viljaklusteri,
Agrifood Cluster jne.

RASSOCIATION

Yksiléi tutmikus- ja koulutustarpeet. F00D EXPORT
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Ruokavienti
vahvistaa taloutta

Alue-
Elintarvikeviennin kasvu parantaa kehitys

kotimaisen tuotannon kannattavuutta,
vahvistaa maamme kauppatasetta ja lisaa
tyopaikkoja Suomeen. Kilpailu-
kyky ja
”Miljardi liséd elintarvikevientié tuottaa talouskasvu
10.000 uutta tyopaikkaa”.

Kestava ja kannattava ruokajarjestelma Huolto-
parahtaa elintarvikeviennin kilpailukykya. varmuus
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Maakunnista maailmalle

e Koko Suomen kattava ruokaviennin edistamisverkosto.
* Alueelliset vahvuudet ja resurssit kayttoon.

* Mukana maakuntaliitot, kauppakamarit, ruoka-alan verkostot,
edunvalvontajarjestot, ammattikorkeakoulut, kasvuyritykset ja

kehitysyhtiot.
Yrityslahtoinen viennin
i
* Alueen osaaminen * Asiakkaat, kysynta
e TKI, kehittaminen e [tdmeren alue
* Huoltovarmuus * Operatiivinen * Vaikuttavuus
« Aluekehitysrahoitus vienninedistamisen e Tulos
palveluinfrastruktuuri;
SUVI:n 4 "pilaria”

— Aluehankkeet Kansainvaliset markkinat

Ruokatieto @Y EET W € wamam @)
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Yhteistyossa mukana

Kauppakamarit
Yrittajajarjestot
Ruoka-alan verkostot
MTK, ProAgria

Maa- ja kotitalousnaiset
Elintarviketeollisuusliitto
Maakuntaliitot
Kunnalliset elinkeinoyhtiot
Ammattikorkeakoulut
ELY-keskukset

Kehittyvat kaupungit
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Uudet Elinvoima-

keskukset

e SUVI:n aktivoima elintarvikeviennin
alueverkosto tekee tiivista yhteistyota
Elinvoimakeskusten kanssa.

* Elinvoima-alueille on syntynyt pysyva
ruokaviennin edistamisen rakenne
alueellisten toimijoiden verkostosta.

SUOMEN ELINTARVIKE-

VIENTIYHDISTYS RY

FINNISH FOOD

EXPORT ASSOCIATION MTK v

Ruokatieto @

Rovaniemi

[ Elinvoimakeskusalueen raja
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Kouvela

Kuntapohjaiset tilastointialueet, Tilastokeskus, Alneisto on ladattu
Tilastokeskuksen rajapintapalvelusta 26.4.2024 lisenssills CC BY 4.0
itos, 4/2024,
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Maakunnista maailmalle-
aktivointihanke 2026-28

Rakennetaan alueellisten resurssien
organisoitumisen ja kokonaisohjauksen malli,
joka auttaa maakuntia integroitumaan
yhteiseen vienninedistamistyohon

Rahoitus haussa Kaakkois-Suomen
elinvoimakeskuksesta

Toteutus 9/2026 - 8/2028

Kaksi aluekoordinaattoria

Toteuttaja SUVI

Elinvoima- - Hankkeen rahoitus
keskukset - ”Group Explorer 2.0”-hankkeet
- Alueyhteistyo

SUVI Alueet
- Koordinointi - Yritykset
- Aktivointi 4P kayttoon - Hankkeet

- "Alue-VIKET” - Aluetoimijat
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Yritykset voivat hakea kehittamisrahoitusta palveluiden
hankintaan Elinvoimakeskuksista, Business Finlandin
Market Explorer-avustuksesta ja alueellisista hankkeista.

SUVI:n 4 pilaria
tarjoavat konkreettisia
vienninedistamisen palveluita

Vientitiedon
-hallinnan
jarjestelma
PIM

\/—

Markkina-
tuntemus
MIM

\/—

RUNWAY
Vienti-
valmiuden
kehittidminen

\/—

Export
Manager -
verkosto

\/

@
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Kotimarkkina-

kasitetta laajennetaan
kohdistumaan koko Itameren
alueelle

Laajempi kotimarkkina-alue (ml. Norja)
on 30 kertaa suurempi kuin perinteinen
Suomeen keskittynyt kotimarkkina.

2020-luvulla elintarvikealan viennista

yli 50 % on kohdistunut talle alueelle.
Ruokatieto




Yritysten profilointi ja reitti UMverkosto
ja Team Finland

vientimarkkinoille 2026 i

1. LAHTOTASO 2. VERKOSTOITUMINEN 3. VIENTITOIMENPITEET

Kaikill imet
aikille avoime Nelja SUVI:n viennin-

Kiinnostuneet yhteistapaamiset T S
* Vahainen investointivalmius / pienet . (VIKE) e?'stam_'_sen pilaria yritysten
resurssit / haasteita s’kaalauksessa / + Heréttely kaytossa Oma vientitoiminta
ei vientikokemusta * Verkostoituminen . 1. Vientitiedonhallinta Paikallinen lasnéolo
* Yhteistarjoomat (Product Information Etabloituminen
Management, PIM) Kansainviliset
Kasvajat . SUVI jasenyys 2. Markkinatiedon hankinta kenttamyynti-
+ Parempi investointivalmius / jonkin * Joukkovoima (Market Information organisaatiot
verran kokemusta viennista / vienti- * Kokoaa kasvuyritykset Management, MIM)
verkostoituminen alkuvaiheessa yhteen ja mahdollistaa 3. RUNWAY-vientivalmiuden
yhteiset, kaupalliset parantaminen
vienninedistdmisen 4. Export Manager-verkosto
toimet

Kokeneet (suuret)
* Hyva investointivalmius / kokemusta . Ruokatieto ry . Yritykset etenevat
viennista / vientiverkostot olemassa « Vientiverkosto itsenaisesti
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Yritysryhmien kasvurahoitus
”Group Explorer 2.0”

MMM

- 2026-28
- rahoitus 600 t EUR
- Elinvoimakeskusten

kautta

Yritysryhmahankkeet
SUVI . UM

Maakunnista
maailmalle-

Team Finland
lahetysto-
verkosto
[tameren

alueella

hanke aktivoi
yritykset
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Close-the-Deal -malli

TEAM FINLAND FOOD EXPORT PROMOTION ACTIVITIES 2026

- 15 MARKETS
AMERICAS MIDDLE EAST EUROPE ASIA
US - foodtech UAE Germany China
Sweden Japan
France South Korea
Netherlands Vietnam
Spain Thailand - foodtech

SUOMEN ELINTARVIKE-
M VIENTIYHDISTYS RY
uokatieto
EXPORT RSSOCIATION

UK - foodtech

Go-to-market

Team Finland food export
promotion activities
SUVI Export Managers
ltameren alueella
Messutoiminta

Start-to-sell

Yritysten itsenaiset tai
yritysryhmien vientitoimet
paikallisten partnereiden
organisoimana

SUVI Export Managerit
koordinoivat yritysten ja
yritysryhmien etenemista
ltameren alueella

Close-
the-deal
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